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Menjadi Perusahaan Kesehatan yang dinamis, konsisten dan berkelanjutan yang terus berkomitmen
untuk melayani pelanggan dengan servis terbaik, serta memberikan perangkat medis dan produk
farmasi yang berteknologi tinggi.

MISI

* Memberikan layanan berkualitas yang tepat waktu dan kompeten.

« Mempromosikan produk kesehatan yang terbaik kepada masyarakat.
* Mengidentifikasi peluang untuk menciptakan solusi yang inovatif.

e Terus memperkuat hubungan dan kepuasan pelanggan.

B e



ﬁ

NAMA PERUSAHAAN ENTITAS LEGAL
ITAMA RANORAYA Perusahaan Terbuka (Tbk)

KANTOR 1

ITS Tower Lantai 21, Nifarro Park, JI. KH Guru Amin No. 18, Pasar Minggu,
Jakarta Selatan 12510

KANTOR 2

MT Haryono Square, Lantai 1 Unit 1, JI. Otto Iskandardinata Raya No. 390, Bidara Cina,
Jatinegara, Jakarta Timur 13330

TELEPON WEBSITE EMAIL
(021) 29067207 www.itama.co.id corsec@itama.co.id
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BOARD OF COMMISSIONERS

President Commissioner Commissioner Independent Commissioner
Tjandra Yoga Aditama Wirdhan Denny Alvi Syahri Ramadhan Nasution

BOARD OF DIRECTORS

President Director Director Director Director
Heru Firdausi Syarif Hendry Herman Teguh Eko Purwanto Viertin M.L Tobing
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+2.504

Direct
Coverage

+1.204 + 852

Private Government

448

Sub-
distributor



Customers %

Central Government Sector* w00 T
. Indonesian Ministry of Health (KEMENKES) \“ . Py

« Ministry of Defense (Kemhan)

. National Population and Family Planning Board
(BKKBN)

« National Agency for Disaster Management (BNPB)
« Indonesian National Narcotics Agency (BNN)

Local Government Sector

847 Government Hospital & Laboratories, Regional
Health Office, Public Health Centre, Police
Department of Medicine and Health, etc.

Private Sector Total Existing
Indonesian Red Cross Society (Central and Local Customers

Office), Private Hospital & Laboratories, Retailers,
Sub-distributors, etc.




‘.- Strong Distribution Capability

- Warehouse

Current Branch

Cakung
MTH
Cibitung

Bandung




PLAN 2026
PT ITAMA RANORAYA Tbk



Dinamika Pasar Kesehatan 2026
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Anggaran
pemerintah
untuk
kesehatan

Pemerintah telah
menganggarkan
244 Triliun
rupiah di tahun
2026

' _F 4

Rumah Saklt
di Indonesia

Peningkatan
senilai 35,3%
selama 10 tahun
terakhir dengan
total saat ini ada

+ 3.276 RS

G N

Umt Transfus:
Darah di
Indonesia

Saat ini ada
237 UTD PMI &
202 UTDRS di

Indonesia
dengan total
donor darah

pada tahun 2026
yang
diperkirakan
akan mencapai

/Program Ceh

Kesehatan
Gratis

Kemenkes RI
meluncurkan
program tersebut
yang akan
menargetkan 130
juta penduduk
Indonesia melalui
10.292 Puskesmas

K + 4 Juta /

20.000 klinik
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Tuberculos:
di Indonesia

Saat ini ada
1,06 juta insiden
temuan penyakit

TBC dengan

134.000
diantaranya
meninggal dunia

di Indonesia,

Indonesia juga
menjadi peringkat

kedua kasus TBC
wtinggi di duW

Perubahan
Klasifikasi
Rumah Sakit
di Indonesia

Perubahan

klasifikasi RS

mendorong

peningkatan

standar layanan dan
kebutuhan alat
kesehatan yang
lebih modern dan

\terstandarisay




Peluang Pasar Kesehatan 2026

/ \ ﬁengemban% / Plasma \
Proyek IHSS

- / \ / \ /Implementasﬁ
Frakeionasi | | Pembangunan | [ Mok e very | | antuk ait
Robotic ujux . p Kesehatan
Proyek antara Provinsi/ Invasive
Y . Peluang pengadaan Pasar baru yang
KeTSIEET'2n dan ekspansi sistem strategis, dan Kabupaten dan ' Pemanfaatan Al
Keseligrgindogssia robotic untuk membuka peluang RS vertikal Penmé‘;katap fOku|S' pad{:\f dalam alat
Deve?oanml\iﬂléanks prosedur minimal unty masuk. e Q'erl'? uial:;?g kesehatan untuk
P invasif dengan presisi selbagal Zer:(yedla Peluang strategis risiko, mempercepat meningkatkan
‘tinggi, guna Zzapgg %t(uaggi’ untuk pemasaran pemulihan pasien, serta akurasi, efisiensi,
meningkatkan clinical g gan pot 17 alat kesehatan meningkatkan efisiensi dan kualitas
outcome, efisiensi Sl PRtaNgangka dengan teknologi dan kualitas layanan layanan
tindakan, serta patr)uanlg yang modern medis
positioning rumah SIS
sakit sebagai layanan
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Strategi IRRA

Akselerasi )

Pertumbuhan « Menambah jumlah tenaga penjualan di seluruh Indonesia
Operasional « Menambah jumlah stock-point di daerah

Perusahaan

A\

« Menjalin kolaborasi dengan pihak swasta dan lembaga
Memperluas pemerintah untuk transformasi kesehatan nasional

Kerjasama *  Membangun kerjasama dengan principal untuk memperkuat
portofolio baru

J
* Fokus pada penjualan produk AKD milik grup Perusahaan \

4 (substitusi produk impor)
Komersial
Yang  Fokusterhadap produk minimal surgery invasive

* Fokus pada program nasional (IHSS, pembangunan RS, etc.)

Adaptif « Ekspansi produk diagnostik pencitraan (Imaging) dan
diagnostik yang berkaitan dengan program Cek Kesehatan
Gratis (CKG & TBCQC) /




SALES REPORT



Sales by Segment
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FINANCIAL STATEMENT
& BUDGET 2026
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Financial Statement Actual 2025 & Budget 2026

FY 2026 FY 2025
Budget Actual
Sales 1.390.453.130.729 1.100.210.838.385
% GP to Sales 23,5%
% EBITDA to Sales 11,0%
Net Income 65.528.762.741
% NI to Sales 6,0%

Earning Per Shares 435




a8 Rancraya

PT Itama Ranoraya Tbk

Office 1:

ITS Tower Lt.21 Niffaro Park
JI. KH. Guru Amin No.18,

Pasar Minggu, Jakarta Selatan,

12510, Indonesia

Itama

Office 2:

MT Haryono Square 1st Floor Unit O1,

JI. Otto Iskandardinata Raya,
No0.390, Jakarta Timur,
13330, Indonesia
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